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geschreven door Paul van Liempt
Hoedenontwerpster Marga van der Bos, ooit begonnen in buurthuizen, fleurt met haar zaak en atelier de Witte de Withstraat op.

“Ik behoor nu tot de twaalf beste ontwerpers in het land.”


Goed nieuws voor bewoners en winkeliers dat de gevels in de Witte de Withstraat in de oorspronkelijke stijl van de Amsterdamse school worden hersteld. Goed nieuws ook voor hoedenontwerper Marga van der Bos (48), die de boomloze straat sinds 1993 opfleurt met haar winkel, galerie en atelier onder een dak: HoofdzaakHoeden. 
Wie op een druilerige dag door de Witte de Withstraat fietst, kan niet vermoeden dat achter een van de etalages een hoedenwinkel met klasse schuilgaat. Bij binnenkomst in het chique, sobere vertrek, springen de hoeden voor speciale gelegenheden aan de achterste wand direct in het oog. Hoeden die volgens de gedreven eigenaar en ontwerper Marga van der Bos gedragen worden op Prinsjesdag, tijdens koninklijke huwelijken, de Ascotrace in Engeland of de jaarlijkse haringpartys.
Vanuit ondernemersstandpunt gezien was het huwelijk van Alexander en Måxima een hoogtepunt voor Van der Bos. Ze had het ‘giga-druk,’ zegt ze. “Er liepen denk ik twintig hoeden van mij op die bruiloft rond.” Ze vond het een leuke tijd, vanwege de topdrukte en omdat ze een stevig beroep moest doen op haar creativiteit. Alle hoeden werden op dezelfde dag gedragen en geen enkele vrouw wilde daar dezelfde hoed tegenkomen, weet Van der Bos. 
Naast de winkel heeft ze ook een galerie, waarin plaats is voor de  artwear. Dat is kunst om te dragen van diverse ontwerpers. Het gaat om tassen, sjaals, en hoeden die worden tentoongesteld, maar ook voor de verkoop bestemd zijn.

In haar vrije werk als vormgever maakt ze lichaamssculpturen. Kunstobjecten die ook verkocht kunnen worden. 

Op gezette tijden exposeert ze haar werk tijdens (groeps)tentoonstellingen. “Ik heb dat  nodig om gelukkig te blijven, het zorgt ervoor dat ik niet altijd alleen maar voor klanten bezig hoef te zijn.”
In hetzelfde pand geeft ze geregeld lessen aan groepjes van zes of zeven  personen. In een zijkamertje op de achtergrond staan daartoe mallen op planken keurig op een rij. Ze is verslingerd aan die lessen, omdat ze daar ‘aan anderen iets mee kan geven.’ Van der Bos: “Ik vind het heerlijk als de  studenten en cursisten na een intensieve les met een voldaan gevoel de deur uitgaan.” Terwijl we door de winkel lopen wijst ze op een extravagante, oudroze hoed, die beter niet door kleine dames gedragen kan worden. Meer iets voor een grotere, artistieke vrouw zoals een klassieke rode hoed met bol en rand voor bijna iedereen geschikt is. Het materiaal dat ze meestal gebruikt is plantaardig sisal, waar je de gezichten van de vrouwen doorheen blijft zien.
Van der Bos neemt de tijd voor haar klanten, die meestal langdurige persoonlijke aandacht krijgen, ‘het loopt hier geen storm als in een bakkerij.’ Ze houdt van het contact met haar klanten, met wie ze in korte tijd een band probeert op te bouwen om te zien welke hoed het beste bij de persoonlijkheid past. Aan de manier van lopen en bewegen en aan de reacties, leest ze bijna als een tweede natuur af welke hoed de beste keuze is.”
Onder een luik in de vloer lopen we een trap af, naar een voor het publiek ontoegankelijk vertrek onder de winkel dat dient als opslagruimte. In een hoek heeft ze een kamer gemaakt, die ze als atelier gebruikt. Hier kan ze in alle rust haar talent als ‘creator’ uitleven, lacht ze. Door de spijlen hoog boven in het raam is een deel van haar binnentuin zichtbaar. “Jammer dat je het Boeddhabeeld van hieruit net niet kunt zien.”

Bijdrage aan de stad

“Ik heb ooit een opleiding HBO-J, voor jeugdwelzijnswerk, hier in Amsterdam afgerond. Na mijn afstuderen heb ik een jaar door Zuid-Oost Azië gereisd, zoiets kan ik iedereen aanraden. Bij terugkomst was ik ervan overtuigd dat ik iets moest gaan doen met de creativiteit die altijd al sluimerend in me zat. Tijdens mijn opvoeding was me geleerd zekerheid te zoeken. Zoals veel mensen van mijn leeftijd zeiden mijn ouders, met de beste bedoelingen: ‘Zorg dat je niet opvalt. Laat mensen niet over je praten.’ Soms denk ik wel eens: jeetje, moet je me nu zien. De mensen praten voortdurend over mijn hoeden. En ik moet juist zorgen dat ik wél opval, anders heb ik geen klanten.”
“Ik heb een enorme drang naar zelfstandigheid en onafhankelijkheid. Ik ging lessen volgen in het maken van kleding en hoeden en sloot me aan bij de vereniging van modevakscholen, waardoor ik zelf les kon gaan geven. Ik schreef buurthuizen aan en kon binnen de kortste keren in vier buurthuizen aan de slag. Omdat ik ook zelf wilde creëeren richtte ik me op hoeden, een klein interessant terrein. Wie een hoed op zet verandert acuut. Kijk maar naar kinderen met een verkleedkist, als ze een muts, een hoed of een pet opzetten, worden ze een ander.”
“Hier in de Witte de Withstraat zat vanaf 1930 een ouderwetse hoedenwinkel, in in- en verkoop. Die winkel, inclusief behang, vloerbedekking, mutsen, corsages, handschoenen en hoeden met veertjes kon ik opeens over nemen van de eigenaresse die er na jaren geen zin meer in had. Ik heb de winkel de afgelopen vijftien jaar drie keer een restyling gegeven en door keihard werken gemaakt tot wat-ie geworden is. Ik werkte flink aan mijn naamsbekendheid, want dit is geen winkelstaat waar je zomaar naar binnen loopt. Ik moet het hebben van de mond-op-mond reclame en dat lukt me aardig, ik behoor tot de top twaalf beste ontwerpers in het land en verdien een goede boterham.”
“Ik verkoop ook mutsen, baretten en caps, voor een jonger publiek. En regenhoeden die ik heb aangekocht, gemaakt van paraplu’s. De duurste hoeden kosten bij mij rond de driehonderd euro en worden vaak gekocht door vrouwen-van die haringparty’s en polowedstrijden bezoeken. Gelukkig zijn ze ook betaalbaar voor vrouwen die daar niet bij horen, maar wel smaak hebben en een mooie hoed willen kopen.”

Waardering

“Ik krijg in dit vak vaak extremen te horen. Negatieve reacties als: ‘Is dat een hoed? Moet ik dat op m’n hoofd zetten?’ Maar ook veel positieve aandacht als: ‘Heerlijk dat ik deze winkel heb ontdekt. Eindelijk een winkel met hoeden die me staan.’ Ik vind het geweldig dat al heel lang mensen uit het hele land hierheen komen voor een hoed.”

Collega’s

“Als we als ontwerpers onder elkaar zijn zien we van wie welke hoed is. Als je een groepje hoeden van mij op een tentoonstelling bij elkaar ziet staan herkennen de kenners mijn handtekening. Ik ben in de loop der jaren steeds soberder geworden, zie in toenemende mate af van tierlantijnen.”
Als ontwerpers onder elkaar hebben we meer wederzijds respect dan dat er sprake is van keiharde concurrentie. De werkelijke concurrentie komt van de groothandelsbedrijven die leveren aan winkels als De Bijenkorf. De leek ziet het verschil niet tussen mijn hoeden van driehonderd euro en een aardige hoed van tachtig euro in De Bijenkorf, maar het verschil is immens.”


Sfeer in de stad

“Vanaf 1979 woon en werk ik in Amsterdam, voornamelijk in De Baarsjes. De sfeer is af en toe grimmig, er is geen oogcontact in de supermarkt en op straat, en als iemand tegen je aanbotst hoor je geen ‘sorry.’”
“Meer groen in de straat zou fijn zijn, maar het zit ook in de mensen zelf. Stadsreiniging maakt hier elke dag goed schoon, maar toch blijven voorbijgangers troep op straat gooien. Desondanks hou ik van de stad. Je hebt op fietsafstand veel mooie, verschillende plekken. Ik kan genieten van het groen en het water in Zuid en van de pakhuizen aan de Oostelijke Handelskade.”
“Hoe zuidelijker, hoe beter mensen zich kleden en hoe meer ze hoeden dragen. Ik vind Antwerpen een inspirerende stad. Het voelt voor mij groter als Amsterdam. Opener en ruimer. Amsterdam blijft een fijn dorp. Ik heb hier alles in de Witte de Withstraat en ga er niet meer weg. De PC Hooftstraat hoeft voor mij niet, de sfeer is me daar te afstandelijk”.


KADER


Geboren: Blauwhuis gemeenteWymbritseradeel, in Friesland, op 25 oktober 1958.
Dochter van: “Mijn vader is nu zeventig, hij was timmerman. Als hij een generatie later geboren was had hij meer met zijn creatieve talenten gedaan. Mijn moeder is achtenzestig, ze heeft altijd gewerkt, in de horeca en als interieurverzorgster.”
Vorige baan: “Ik heb nooit een baan gehad, ik ben altijd zelfstandig ondernemer geweest.”
Hoogste opleiding: “HBO J in Amsterdam, maar dat is zo lang geleden dat ik als jeugdwelzijnswerker nergens meer aan de slag zou kunnen.”
Laatste boek: “Ik lees van alles door elkaar. Van Paolo Coelho tot de Dalaï Lama en van modetijdschriften tot tentoonstellingscatalogi.”
Mooiste wapenfeit: “Ik ben er trots op dat ik kan blijven creëeren en les kan geven. En dat ik dit bedrijf zelf heb opgebouwd.”
Wil nog: “Hier nog heel lang doorgaan. Ondanks de artrose die soms in mijn vingers komt, waardoor ik het fijne werk niet lang achter elkaar kan doen.”

-Paul van Liempt-

